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44 Mis en place
par la loi Pacte
en 2019, le PER
commence à rentrer
dans le paysage. m
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PRÉSIDENT DU GROUPE ALPTIS 45
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PER E T ASSURANCE VIE

L'appétit des grossistes
grandit pour l'épargne
Le taux d'épargne des Français atteint des niveaux
importants, dynamisant l'intérêt pour le PER.
Certains courtiers grossistes tentent de profiter
de ce marché en pleine expansion.

Depuis la crise du
Covid, le taux
d'épargne des
ménages fran
çais a fortement
augmenté, pour

atteindre 18,2 % en 2024. Un
niveau comparable à celui des
années 1970. Les incertitudes
économiques et les tensions
géopolitiques ont ravivé l'en
gouement des Français pour
l'assurance vie et l'épargne

retraite. Les courtiers grossistes
entendent bien en profiter en
misant notamment sur un pro
duit qui a la cote en ce moment :
le plan épargne retraite (PER).
«Mis en place par la loi Pacte
en 2019, ceproduit commence
à rentrer dans le paysage, note
Fabrice Pesin, président du
groupe Alptis. Les Français se
l'approprient, car il estsimple,
soupleàlasortie, etsafiscalité
est compréhensible par tous. »

Jusqu'à présent, ce type de
produit était essentiellement
distribué par des conseillers
en gestion de patrimoine
(CGP), ainsi que par quelques
rares courtiers particuliè
rement alertes sur le sujet.
«Désormais, les courtiers sont
de plus en plus en demande
pour proposer eux aussi ces
produits à leurs clients, note
Fabrice Pesin. C'estpourquoi
nous avons lancé en 2024, via

notre filiale l'Unep, un PER
sur mesure, qui s'ajoute à la
palette de produits d'épargne
déjà proposés par le groupe,
présent depuis plus de quinze
ans sur cesegment. »

En profitant de son avance
sur le sujet, le deuxième cour
tier grossiste français (152 M€
de chiffre d'affaires en 2024)
projette d'atteindre les 6 Md€
d'encours sous gestion à hori
zon 2030, soit environ quatre
fois plus qu'aujourd'hui.

Une demande
des distributeurs

April s'intéresse éga
lement de plus en plus à
l'épargne. Depuis le rachat
l'an dernier de DLPK, un spé
cialiste de l'épargne et de la
gestion d'actifs, ce segment
d'activité est même devenu
la troisième source de reve
nus du groupe, avec 182 M€
de chiffre d'affaires généré.
Le premier courtier grossiste
français a décidé de lancer un
PER simplifié en septembre.

Nombre de mots : 1276

Tous droits de reproduction et de représentation réservés au titulaire de droits de propriété intellectuelle. 
L'accès aux articles et le partage sont strictement limités aux utilisateurs autorisés.209943 - CISION 6295749600503



PER ET ASSURANCE VIE - L'appétit des grossistes grandit pour l'épargne

Edition : 18 juillet 2025 P.20-24

p. 2/5

-<VH

L'épargne va exploser,
c'est une occasion unique

de diversification
pour les courtiers. 99

ERIC MAUMY
PRÉSIDENT D'APRIL

Classement 2025
1=> DES COURTIERS GROSSISTES

Coconçu par DLPK et Arkea
Suravenir, il sera distribué par
son réseau de 15 000 courtiers
partenaires après une phase
de test concluante. «L'axe clé
ici est d'accentuer les synergies
entre le business traditionnel
de DLPK et le business tradi
tionnel d'April, indiquait Éric
Maumy, président d'April, à
L'Argus [numéro du 20juin
2025]. Etface à l'attrait des
Français pour le PER, nous
ne pouvions pas rater cette
occasion. »

D'autant que les distribu
teurs sont très demandeurs.
« L'épargne va exploser, prédit
Éric Maumy. Cela représente

une opportunité unique de
diversification pour les cour
tiers, à condition qu'ils soient
correctement accompagnés
pourêtre en mesure d'assurer
correctement leur devoir de
conseil auprès des clients. » A
ce propos, le courtier lyon
nais a prévu des formations
pour épauler les courtiers sur
le PER, ainsi qu'un accom-

pagnement des inspecteurs
commerciaux sur le terrain.

Pour le groupe Finare, la
stratégie consiste à capitali
ser sur l'activité placements
du groupe, constituée d'une
société de gestion d'actifs
basée au Luxembourg et
de Finare Patrimoine, qui
regroupe les entités dédiées à
la gestion de patrimoine, pour
« irriguer l'activité grossiste»
avec les produits et l'expertise
acquises au sein du groupe. II
s'est également fixé l'objectif
d'acheter quatre CGP d'ici à
fin 2025, alors que deux entités
ont déjà été acquises depuis le
début de l'année, J & G Conseils
et Financière Saint Lambert.
«C'est dans cette optique
que nous avons créé Finare
Patrimoine fin 2024, explique
Karim Irouche, président du
groupe. L'idée étant de réunir
toutes les entités acquises pour
optimiser les process. »

Finare souhaite parallè
lement que des synergies
s'opèrent entre sa société de

gestion d'actifs et son courtier
grossiste ECA Assurances,
spécialisé en assurance de
personnes. «L'idée est que les
1000 courtiers actifs de son
réseau distribuent deplus en
plus de PER, mais également
d'autres produits proposés
par notre société de gestion
d'actifs, comme l'assurance
vie,parexemple, précise Karim
Irouche. Nous essayons d'em
barquer l'épargne dans l'assu
rance de personnes, et propo
sons d'aller nous-mêmes auprès
des courtiers pour les accom
pagnerdans la mise en place
de PER. » Le groupe Finare
espère ainsi générer entre 10
et 15 M€ de CA d'ici à fin 2026
avec son activité placements,
contre 1,5 M€ seulement à la
fin de l'année dernière.

Embarquer le réseau
Ainsi, pour les grossistes

qui se positionnent, une stra
tégie se dégage. Elle consiste
en la création ou l'acquisi
tion d'une entité dédiée à la
gestion de patrimoine, avec
l'objectif de faire fructifier le
portefeuille d'actifs sous ges

tion. II convient en outre de
familiariser davantage une
partie du réseau de courtiers
partenaires à l'épargne, par
ticulièrement via la distribu
tion de PER.

À ce stade, ce sont essen

tiellement les courtiers gros
sistes bénéficiant d'une cer
taine taille qui se positionnent
et assument pleinement une
stratégie forte sur l'épargne.

Pour l'heure, le groupe
Entoria n'a pas encore concrè
tement attaqué le marché de
l'épargne, mais il a indiqué à
L'Argus qu'il s'agissait d'une
option «en cours de réflexion ».
«Nos partenaires assureurs
nous y poussent en suggérant
des solutions, et les courtiers
ont des besoins clairement
exprimés, indique le troisième
courtier grossiste français
(131 M€ de chiffre d'affaires).
Cette opportunitépour lefutur
est donc réelle. » Le succès
des récentes initiatives sera
sans doute déterminant pour
inciter les autres courtiers
grossistes à s'engager sur ce
segment.

• JOFFREY MARCELLIN

NEOLIANE
INTÈGRE LE TOP 5 1=

■ Pas de grands
bouleversements dans
le classement des courtiers
grossistes cette année,
dont le podium demeure
inchangé, avec April en
tête, suivi du groupe Alptis
et d'Entoria.
■Quelques changements
sont toutefois à noter
dans le Top 10 : grâce
à une croissance de 16,7 %
en 2024, Neoliane gagne
une place (4e) au détriment
de SPVie, désormais 5e.
■Porté lui aussi par une

croissance à deux chiffres
(21,2 %), le groupe Leader
Insurance gagne également
une place (7e), tout
comme +Simple (10e),
dont le chiffre d'affaires
progresse de 31,2 °/o,
faisant dégringoler ECA
Assurances et Solly Azar
aux 9eet lleplaces
du classement.
■Assurmax intègre le
classement à la 26e place,
enregistrant au passage
la plus forte croissance
du marché (94,4%).
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ssistes du marché français 2025
24, en euros)

Méthodologie
■ Le classement
des courtiers grossistes
est établi sur la base
du volontariat, à partir
des données déclaratives,
collectées dans le cadre
du classement 2025 des
« Courtiers millionnaires ».
■ Le périmètre retenu
est celui de l'activité 2024,
réalisé par les cabinets
encaissant plus de 1 M€
de commissions et réalisant
plus de 50 % du chiffre
d'affaires sur l'activité
grossiste.
■ La répartition du chiffre
d'affaires peut ne pas
correspondre au chiffre
d'affaires total publié
pour plusieurs raisons :
pour cause d'arrondi
ou par soustraction
des activités de portage
de risques ou des activités
transversales non
répertoriées en assurance
dommages ou en assurance
de personnes.
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